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Die Gemeinschaftsgeschafte —
und Tippgeber-Plattform des IVD

Mehr Reichweite. Mehr Kooperation. Mehr Geschafte.
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Der Markt macht Abschluisse anspruchsvoller.

60 %: Langere Vermarktungszeiten

80 %: Restriktivere Kreditvergabe

59 %: Verunsicherung der Kaufer

IVD-Mitgliederbefragung mit 432 Teilnehmer, 24.8.2026 — 2.9.2026
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Wir setzen genau dort an, wo Objekt, Nachfrage und Expertise
nicht zusammenfinden.

Makler A Smart Deal System Makler B

Objekte vorhanden, Suchprofile vorhanden,

O
Oro
SR

aber keine Verbindung von aber keine
passenden Kaufer. Maklern, Verwaltern, passenden Objekte.

O Objekten und
O % Suchprofilen ﬁﬁ/@




Was Sie mit dem Smart Deal System machen konnen

Objekte vorstellen
gezielt einzelnen Kollegen oder Gruppen

v—| Bedingungen festlegen und einsehen

—| Provision, Rechte und Zustandigkeiten

Suchprofile anlegen
qgualifizierte Nachfrage mit passenden Objekten matchen

e EXpertise einbringen

gT@ Region, Objektart oder Vermarktung gemeinsam abdecken

@

Kooperationen
schnell, einfach und
gezielt anbahnen,
definieren und
dokumentieren
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lhre Vorteile

ﬁ Mehr qualifizierte Nachfrage
Objekte gezielt passenden Maklern, Gruppen und Suchkunden vorstellen

A Grof3eres Objektangebot

Suchkunden auch Uber den eigenen Bestand hinaus passende Immobilien anbieten

Regionale und fachliche Kompetenz erganzen
Aulerhalb der eigenen Region oder Kernkompetenz mit spez. Kollegen kooperieren
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lhre Vorteile

=0l Kontrollierte Kooperation
Empfangerkreis, Provisionsaufteilung, Rechte, Zustandigkeiten individuell festlegen

Klare Regeln und Rechtssicherheit
durch Standesregeln des IVD und Regeln fir Gemeinschaftsgeschafte

Faire Geschafte
Provision dann teilen, wenn beide einen Beitrag geleistet haben
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Was Kunden heute erwarten

Was Verkaufer wollen Was Suchkunden wollen

Qualifizierte Nachfrage Mehr passende Angebote
Mehr Reichweite Weniger Suchaufwand
v Kurze Vermarktungsdauer v Einen Ansprec.:hpartner auch bei
mehreren Objektmaklern

|I~ Ein Ansprechpartner fir alle Kundenbedurfnisse und
starke Argumente fir Alleinauftrage.
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So einfach funktioniert ein Smart Deal

Objekte Maklern vorstellen

oO— 00— 0 — 0

Objekt Empfinger Provisionsaufteilung Bedingungen
auswahlen auswahlen festlegen festlegen




SMORT
o DEML

SYSTEM

So funktioniert ein Smart Deal: Objekte auswahlen

JMMNRT ce casencksce - Objektlbertragung:

vy DECIL | = Open-Immo-/ FTP-
(11l Vieinelmmobilien Schnittstelle

—— " Sortieren = aus Immobiliel

{2 Meine Immobilien

Immobilienpool . Per Dateneinga be an
 prrie— der Website

Gemeinschaftgeschifte

/' Abgeschlossen

Suchprofile

Maklergruppen

Je mehr Objekte Sie in
das System Ubertragen,

! Benachrichtigungen (152

Hilfe / Support

Charmante Wohnung mit Potential in Einfamilienhaus Griinau Biiro in Mitte d EStO me h r q ua I |f| 7 | e rte
aestiage berlin-gruenau, Berlin, Berlin berlin-mitte, Berlin, Berlin .
Oranienburg, Brandenburg o -~ _ B o _ . N NaChfrage erhalten Sle

i 850.000€ 250m’ 8 8.000€ 500m?’ 0 " .
e Wk uber Suchprofile lhrer

Kollegen,
\ J




So funktioniert ein Smart Deal: Kollegen auswahlen

2
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Meine Immobilien
Immobilienpool
Gemeinschaftgeschifte
Suchprofile
Maklergruppen
Benachrichtigungen (152

Hilfe / Support

« Immobilie #32777173 vorstellen

Folgen Sie den Schritten, um die Immobilie vorzustellen.
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Auswahl| Empfanger:

|

Einfamilienhaus Griinau

@ , Berlin
|

- — € 850.000€ .. 250m? £ 8 Zimmer -
Haus (Kauf)
2 3
Empfanger Provisionsregelung Weitere Angaben
Wahlen Sie den Empfangerkreis aus, dem das Objekt Definieren Sie, wie die Provision aufgeteilt werden soll. Wichtige Zusatzinformationen und Verpflichtungen.
vorgestellt werden soll.
Alle Makler 0) Maklergruppen Einzelne Makler

Freigabe fiir alle Smart Deal System Makler Spezifische Maklergruppen auswahlen

Individuelle Makler auswahlen

Alle Makler im Smart
Deal System

Maklergruppen
Einzelne Makler
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So funktioniert ein Smart Deal: Provision aufteilen

JM RT Provisionshohe festlegen

F— ! Definieren Sie die Hohe der Gesamtprovision, und wie sich diese aus Kaufer- und Verkauferprovision zusammensetzt.
vy DEML
e E Kauferprovision 35 s %
. ‘ Verkauferprovision 35 s %
Hauptmenii
Meine Immobilien
Gesamtprovision (netto) 7,00 %
Immobilienpool
Inklusive MwSt.
Gemeinschaftgeschifte
Suchprofile
Maklergruppen . . . . . .
Provisionsaufteilung Provisionsaufteilung:
Benachrichtigungen (140
Legen Sie fest, wie die Provision zwischen lhnen und dem Partner aufgeteilt wird. o .
Hilfe / Support u Ihleldue” feStlegen
Individuelle Aufteilung o 50/50 Split Jeweils eigene Vereinbarung
= 50/50 Aufteilung
Betrag Anteil
= Jeweils eigene
Gesamtprovision (netto) 7,00 % 100 %
Vereinbarung
Meine Provision 3,50 % 50
Partner Provision 3,50 % 50
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So funktioniert ein Smart Deal: Bedingungen festlegen
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Hauptment

{2} Meine Immobilien
Q. Immobilienpool

& Gemeinschaftgeschifte

Suchprofile

v Maklergruppen

! Benachrichtigungen (140

Hilfe / Support

Es diirfen weitere Gemeinschaftsgeschifte (Untergemeinschaftsgeschifte) abgeschlossen werden

Gelistete Kunden des Kunden-Maklers

@ Portale

po8 Social Media

@ Print

B Newsletter

f9 Weitere Kanile

@ Zustédndigkeiten im Gemeinschaftsgeschaft

2 Nicht freigegebene Personen & Organisationen

Ich sichere nach bestem Wissen und Gewissen meine Mitwirkung am Gemeinschaftsgeschéft zu. Ergdnzend gelten die Regelungen fiir
Gemeinschaftsgeschafte unter Maklern.

Regelungen fiir Gemeinschaftsgeschéfte ansehen.

Festlegung von:

Preisverhandelbarkeit
Legitimationen
Veroffentlichungsrechten
Zustandigkeiten

Regeln fir
Gemeinschaftsgeschafte des
IVD bestatigen
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So einfach funktioniert ein Smart Deal

Suchprofile einstellen

oO— 00— 0 — 0

Suchprofil Freigabe durch Match Kooperation
einstellen Objektmakler erhalten starten




SMORT
o DEML

SYSTEM

So funktionieren Suchprofile: Suchprofil erstellen
1

P M RT Titel é Matches o

A Familie IVD
ivd
s)Yg$E| L‘ Meine S e Ohne Angabe wird der Titel automatisch aus Objektart, Standort und Vermarktungsart generiert et Pauslort Fe St I eg u n g d e r S u C h p a ra m Ete r :
Objektart * Vermarktungsart * [ O bj e kt_ u n d
il Haus zum Kauf 12052028 @ k
{2 Meine Immobilien Test Ve rmar t un gsa rt
Q. Immobilienpool HaL,-IS k§ul  Standort* Umkreis [ Sta N d 0O rt
& Gemeinschaftgeschifte :{rii obe Berlin 10km
Suchprofile Zimmﬁer u SUChkrIte rlen
2\ Maklergruppen keine Ae  Suchkriterien NT .
0 Benachrichtigungen (G Kaufpreis (€ = personliche Notizen
@ Hilfe / Support - | 840000 & 860000
uchprdfi 07082026 (@)
:amille Fliche (m?) Die SUChprOfile sind nur fur den
R | 290 : 270 5 . .
i Ersteller sichtbar und nicht
840000 zZimmer Objektzustand - :
[ offentlich.
7_9 7 9

Personliche Notizen
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So funktionieren Suchprofile: Freigabe durch Objektmakler

2 Der Objektmakler wird dariber

M RT CG Carsten G.Kdgel

) DECL informiert, dass es ein

SYSTE\ Benachrichtigungen passendes Suchprofil zu einem
seiner Objekte gibt.

Benachrichtigungen @ Einstellungen

au
{2 Meine Immobilien
Q. Immobilienpool Der ObJektmakIer entSCheldet,
Alle Ungelesen (152) J Gelesen Y Suchprofile zu meinen Objekten
Gemeinschaftgeschifte [
< ? ob und zu welchen
Suchprofile . . .
o o Passendes Suchprofil fiir lnr Objekt 5 Bed|ngu ngen er sein ObJekt
~ Maklergruppen Lars Lawenstein hat ein Suchprofil, das zu lhrem Objekt "Einfamilienhaus Griinau" passt. Sie konnen dem Makler Ihr Objekt jetzt vorstellen, um eine mdgliche
K ratior tarten. -~
¥ Benachrichtigungen (152 Copoer ’ ‘voi;ju; - VO rSte | | e n m OC hte .

Obijekt vorstellen

(® Hilfe / Support

Der Ersteller eines Suchprofils
sieht nicht, welche Makler
passende Objekte in lhren
Bestanden haben.
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So funktionieren Suchprofile: Match erhalten

el gg Suchrrofile Wenn ein passendes Objekt

rlvcl)i DE L Verwalten Sie Suchprofile fur Ihre Kunden und erhalten Sie automatische Matches. von einem Makler Oder

Suchprofile sind nur fur Sie sichtbar und werden nicht veroffentlicht

SYSTE\ Verwalter vorgestellt wird, gibt
| B Meine Suchprofile Matches () es ein MatCh an daS
Hﬁ;Tr:I::;e Immobilien Matches Such P rofil.
Q Immobilienpool Aktive Suchprofile:  Alle aktiven Suchprofile (5) Neue Matches (5) Alle Matches (5)

& Gemeinschaftgeschifte

Suchprofile - P
Passend zu Suchprofil: "EFH Familei Miiller Neu X 24072026

2 Maklergruppen

L) Benachrichtigungen (140

TERRASSE

(® Hilfe / Support

Kaufpreis Wohnflache
850.000€ 150m?
Zimmer Objektart
6,0 Haus

@ Details
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So funktionieren Suchprofile: Kooperation starten
4 ) oA ATt 1 1111 S 1t oy T 1 &

J M RT Unterlagenbeschaffung: Objekt-Makler O bj e ktd eta i I S,
r ' Durchflihrung der Preisverhandlung: Beide L H
i DEML Provisionsaufteilungen und

Besichtigungen: Beide

SYSTE\M “ Bedingungen kénnen

eingesehen werden.

Hauptmenii © Nicht freigegebene Personen
—n

{a} Meine Immobilien
Keine Angabe

Immobilienpool

Gemeinschaftgeschéfte

Suchprofile

st s ] © Ihre Verpflichtungen als Kunden-Makler (zur Kenntnisnahme)

! Benachrichtigungen (140

Ich verpflichte mich, alle Informationen aus dem Angebot mit der gebotenen beruflichen Sorgfalt und

Hilfe / Support Vertraulichkett weitorzugeben. Passen die Bedingungen,
startet die Kooperation nach
Bestatigung der Regeln fir
Gemeinschaftsgeschafte.

Ich sichere zu, rechtlich einwandfreie und durchsetzbare Provisionsvereinbarungen mit dem Kaufer abzuschlieBen.

Erganzend gelten die Regelungen fir Gemeinschaftsgeschafte unter Maklern.

x Ablehnen
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Wie Sie das Smart Deal System nutzen konnen

al

Booster fur die Vermarktung
Objekt neu oder langer im Bestand — zusatzliche qualifizierte Nachfrage erzeugen

m Suchkunde ohne passendes Objekt
Mit aktiven Vertrieb Kunden halten und passende Objekte im Netzwerk finden

$
Kunde sucht oder verkauft auBerhalb der eigenen Region
\\>%

Lokaler Partner bringt Objekte, Marktkenntnis und Vertriebskapazitaten ein
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Wie Sie das Smart Deal System nutzen konnen

Immobilie auBerhalb der eigenen Kernkompetenz

Ml Fachliche Kompetenz durch spezialisierte Kollegen erganzen

rc Schwer erreichbare Kauferzielgruppe

Nl Zugang uber Netzwerkpartner nutzen

Diskrete Vermarktung und Markt-Feedback einholen

®
m'_é_é Objekt Off-Market ausgewahlten Partnern vorstellen
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Wie Sie das Smart Deal System nutzen konnen

YW \VVermarktungsaufgaben gezielt verteilen
Partner fur lokale Betreuung und Besichtigungen einbinden

W

B ; Als Verwalter einen Vermietungsmakler finden
gl Mietobjekt einstellen und Makler mit Suchauftrag finden
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Gemeinsam den Kuchen groRer machen!

Kaufer, die sonst nicht

Abschliisse, die sonst ]
erreicht worden waren

nicht entstanden waren

OO

Partner-

lhre anteil

Provision

Objekte, die sonst nicht

Kunden, die woanders
angeboten werden k6nnenJ

l weitergesucht hatten

Gemeinschaftsgeschafte sind kein Provisionsverzicht — sondern Umsatzerweiterung.
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Der Einstieg ins Smart Deal System

Button ,Jetzt Zugang
verifizieren” klicken

Beim IVD hinterlegte
E-Mailadresse angeben

Uber Link in E-Mail
Passwort vergeben

4 Nutzungsbedingungen
bestatigen und einloggen

Fur IVD-Mitglieder bis zum 30.06.2027 kostenfrei.
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Vielen Dank fir lhre Aufmerksamkeit!

Carsten Kogel

Customer Success Manager Smart Deal System
Mobil: 0151 — 1563 47 23

Tel.: 030 —-27 57 26 20

E-Mail: carsten.koegel@smartdealsystem.net

www.smartdealsystem.net

Erste Schritte im Smart Deal System:

www.smartdealsystem.net/erste-schritte/



http://www.smartdealsystem.net/
www.smartdealsystem.net%5Cerste-schritte%5C
www.smartdealsystem.net%5Cerste-schritte%5C
www.smartdealsystem.net%5Cerste-schritte%5C
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